
بسم االله الرحمن الرحيم
●● أسئلة المحاضرة المباشرة الرابعة - إدارة الأعمال الصغيرة ●●
[أسئلة مراجعة - إدارة الأعمال الصغيرة - د. محمد دليم القحطاني]

1) هو جداول وبرامج تشغيلية :
التخطيط التشغيلي- 

- التخطيط الاستراتيجي

2) تصميم البرامج التشغيلية يقع ضمن عمليات التخطيط :
- الاستراتيجي

التشغيلي- 
- التكتيكي
- التنفيذي

3) اي من الآتي لايدخل ضمن خسائر الملكية :
- الضرر المادي بالملكية

- خسائر اعمال السرقة والتخريب
- خسائر حق الملكية

خسائر توقف العمل- 

4) اهم المعلومات المطلوبة لوكيل التأمين تكمن في :
- ماهية المخاطر المحتملة

- الظروف المحيطة بالمشروع
- حجم المخاطر المحتملة

معرفة نوعية المخاطر وقيمها المالية- 

5) الخطوة الأخيرة من إدارة برنامج التأمين:
- تحديد المخاطر

- دراسة تكاليف التأمين
الحصول على النصيحة من وكيل تأمين محترف- 

- وضع خطة لإدارة المخاطر

6) يجب أن ترتبط عملية الشراء في مجال التجارة بعملية التخزين مباشرة من هنا يجب أن تكون كمية
البضاعة المرغوب شراؤها:

تساوي تقديرات الحاجة المطلوبة بعد طرح الكمية المتوافرة- 
- تساوي تقديرات الحاجة المطلوبة بعد إضافة الكمية المتوافرة

- تساوي تقديرات الحاجة فقط
- ليس مما ذكر
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7) اختيار الموردين ومواقعهم من أهم النقاط التي ينبغي التركيز عليها في :
- عملية البيع

عملية الشراء- 
- عملية الانتاج

- جميع ما ذكر صحيح

8) الفشل في إدارة المخزون يعني في حالة كان المخزون كبير جداً قياساً بالطلب فإن تكاليفه ستصبح:
- أقل مما هو مرغوب به

أعلى مما هو مرغوب به- 
- مرتفعة نوعا ما
- ليست مما ذكر

9) يقوم الاقتصاد الإلكتروني على ضرورة وجود :
- بنية تحتية قوية في شبكة المعلومات

- بنية تحتية قوية في الصناعات التحويلية
بنية تحتية قوية في الاتصالات والحاسب الآلي- 

- بنية تحتية قوية في الصرف الصحي

10) ما هي عناصر المزيج التسويقي :
- السلعة
- المكان
- الترويج
- السعر

جميع ما ذكر صحيح- 

11) للوصول إلى تسعيرة ناجحة للمشروع ينبغي:
- أن تقارن الأسعار مع المنافسين الاخرين

- أن يتمسك المشروع باستراتيجية دقيقة جدا في التسعير
- أن تتولى المالية هذه المسؤولية

أن يكون المشروع مرنا في التسعير- 

12) العلاقة بين عملية الشراء وعملية الترويج علاقة :
- طردية

- عكسية
متبادلة- 

- ذات اتجاه واحد
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13) تلعب عملية الشراء دورا بارزا في نجاح المشروعات الصغيرة ففشلها يؤدي:
- فشل المشروعات المماثلة

فشل المشروع الصغير على المدى القصير بسبب شح الموارد المالية- 

14) الشراء ضمن الحد الأدنى من الكميات اللازمة ولفتره زمنيه قصيره تسمى:
- سياسة الشراء الدقيقة

- سياسة الشراء حسب الطلب
- سياسة الشراء حسب حجم التخزين

سياسة الشراء حسب الحاجة- 

15) تكلفة الحصول على الوحدة واحدة من المخزون تنخفض عندما :
- تزداد كمية المبيعات

- تنخفض كمية الموارد المطلوبة وقت معين
ترتفع كمية المواد المطلوبة وقت معين- 

- تنخفض كمية المبيعات

16) عندما تسعر السلعة كما يسعرها المنافسون فإن هذه الفلسفة تسمى:
التسعير المستند إلى السعر التنافسي- 

- التسعير المستند إلى الزبائن
- التسعير المستند إلى التكلفة

- أ+ج

17) عندما تقوم الاستراتيجية على تجنب الاتفاق على الأنشطة الاجتماعية والتركيز على الأولويات
الاقتصادية هي استراتيجية :

استراتيجية الممانعة أو عدم التبني- 
- الاستراتيجية الدفاعية

- استراتيجية التكيف
- استراتيجية المبادرة التطوعية

18) الباقيات الصالحات هي :
- سبحان االله

- والحمدالله
- ولا إله الا االله

- واالله اكبر
جميع ما ذكر صحيح / اللهم اجعلنا من الذّاكرين والذّاكرات االله كثيرا- 
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