
 

  و تفاوض تعاقد

" 1المحاضرة المباشرة "  

 النصف الأول من المحاضرة:

 أضافه:و من أهم ما  ،الدكتور في شرح المحاضرة الأولى حسب المحاور الموجودة في الملخص هأبد

 .
ً
 نستخدم التفاوض في حياتنا يوميا

 عقد هدنة. أو التفاوض هدفه الوصول الى حلول، فقد ينتهي بحل المشكلة  

 الحركات و ليس بالكلام فقط.أو  الإشاراتبيمكن التفاوض  

 هي: القبول بمبدأ التنازل. ن التفاوضمة يالفكرة الاساس 

 كالتالي: الطالبات استفساراتالنصف الثاني من المحاضرة أجاب على 

 .توى السنوات السابقةتغيير عن مح فيه أي المحتوى نفسه و لا يوجد .1

 و لن يخرج الاختبار عن المحتوى. المذاكرة من المحتوى فقط .2

 .في طرح الأسئلةب الدكتور و عرف على أسلالسنوات السابقة للمراجعة و الت أسئلةيمكن الاستفادة من  .3

 ت المباشرة.مراجعة في اللقاءا أسئلةالدكتور لن يطرح  .4

 هي تمهيد و ما يليها تفصيل لما ورد فيهما. 2و 1المحاضرة  .5

  1محاضرة  لتفاوضلأركان ابالترتيب غير مطالبين  .6

 3محاضرة  الاعداد للتفاوض خطواتلبالترتيب ير مطالبين غ .7

 4محاضرة   مطالبين بها  لكن بصيغة الفهم و ليس الحفظرئيس فريق التفاوض  تمسؤوليا .8

 .داخلة ضمن الاختبار تليس) الحالات العملية( للتعلم و التدريب و  14المحاضرة  .9
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